
Fasoli Consulting SAS
Analisi dei mercati

Previsioni di prezzo

nei mercati dell’alluminio e dell’acciaio



P
e

rf
o

rm
an

ce
 M

an
ag

e
m

e
n

t 
S

o
lu

ti
o

n
s

Gli assi di intervento

Acquisti a medio termine in caso di 
previsto avvio di un trend rialzista

Acquisti spot dal pronto in caso di 
previsto avvio di un trend ribassista

Definizione del pricing di vendita
di medio termine con i clienti

Le opportunitá Previsioni sull’andamento dei prezzi possono consentire di cogliere opportunitá su vari 
fronti. La Fasoli Consulting SAS da 13 anni supporta i clienti in questa attivitá.

Se risparmiaste il 10% della spesa prendendo 

le giuste decisioni, quanto guadagnereste?

Confronto dei prezzi di acquisto o 
vendita con i prezzi medi di mercato
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La conoscenza genera opportunitá

Prezzi e volumi L’attività iniziale consiste nella raccolta su scala mondiale dei prezzi e dei volumi di 
scambio su tutta la filiera

✓Analisi della filiera acciaio: ferrite,  
coke, energia,  ferroleghe, rottami, 
preridotto,  ghisa, semilavorati e  finiti 

✓Analisi della filiera alluminio: 
bauxite,  allumina, cromo, energia,  
rottami, preridotto,  semilavorati e  
finiti 

Produzione

✓Volumi: raccolta dei dati di dimensione dei 
mercati meccanico, automotive, immobiliare, 
su scala italiana, europea e mondiale

✓Cina: particolare focus sul paese che produce il 
55% dell’acciaio e dell’alluminio del mondo

Consumo

✓Dinamiche geopolitiche: gli attriti geopolitici
influenzano i prezzi

✓Economia: le dinamiche dei PIL settoriali a 
lungo termine sono un forte driver

✓Commerci: il volume dei commerci
internazionali sono indicatori che generano
aspettative

Aspettative

✓Futures dei prezzi dell’acciaio e 
dell’alluminio nel mondo 

✓Futures dei prezzi delle filiere 
correlate: nichel, zinco, ottone, 
rame, petrolio

Commodities

Operative
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Il metodo garantisce affidabilitá

Il Metodo Analisi settimanale dei mercati e stima dei trend di prezzo sui semilavorati e sulle 
principali tipologie di acciaio e alluminio finiti 

Operative
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Produzione

- Modelli di simulazione del costo della 

colata italiana, dei semilavorati e dei 

finiti, con prezzi dal pronto e futures

- Concorrenza internazionale

- Dimensione della offerta

Consumo

- Proiezione della futura domanda 

suddivisa per segmenti di mercato, 

quindi per macro categorie di acciaio

Commodities

- Serie storiche di 10 anni di prezzi

- Spinte di prezzo derivanti da 

correlazioni statistiche tra i prezzi 

della filiera e con altri mercati correlati

- Impatto della speculazione finanziaria

Aspettative

- Confronto tra aspettative sulla 

domanda, costi industriali, concorrenza 

internazionale, correlazioni di prezzo 

delle commodities

- Proiezione dei prezzi di mercato
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Un rapporto continuativo e personalizzato

Report settimanale ALLUMINIO

Produzione Consumo

Commodities Aspettative

✓Mail ad una vostra lista di destinatari

Previsioni su azioni 
specifiche,  analisi e report 

personalizzati, come un 
Ufficio Studi esterno

✓Telefonate, videoconferenze, report

✓ Scenario macroeconomico
✓ Costo della colata

✓ Mercato dei semilavorati
✓ Piani – mercato, prezzi attuali, costi 

industriali, prezzi attesi, politiche di mercato
✓ Lunghi – mercato, prezzi attuali, costi 
industriali, prezzi attesi, politiche di mercato

Report settimanale ACCIAIO

✓ Scenario macroeconomico
✓ Costo della colata

✓ Mercato dei semilavorati
✓ Prodotti finiti – mercato, prezzi attuali, costi 

industriali, prezzi attesi, politiche di mercato



Fasoli Consulting SAS

Corso Cavallotti 13 – 28100 Novara

www.fasoliconsulting.it

fasoli.consulting@gmail.com

Tel.  +39-0321.1696606

Tel.  +39-348.8125001

Contattateci per una conversazione introduttiva!


	Diapositiva 1: Fasoli Consulting SAS
	Diapositiva 2: Gli assi di intervento
	Diapositiva 3: La conoscenza genera opportunitá
	Diapositiva 4: Il metodo garantisce affidabilitá
	Diapositiva 5: Un rapporto continuativo e personalizzato
	Diapositiva 6

